Vordrangeln beim Pausenverkauf

Beitrag von , plattyplus”“ vom 15. April 2024 16:49

Zitat von Schmidt

und sich nicht mit Kleinstauftragen von Endkunden herumschlagen

Also zumindest im Fall von Wuarth wage ich zu widersprechen. Die haben ja auch

Niederlassungen in denen die Handwerker dann einzelne Werkzeuge kaufen. Das sind auch
Kleinstauftrage.

Ich denke da eher an die Qualitadt, zumal wenn ich an die Zebra Stecksclisselkasten von Wurth
denke und diese mit Gedore, Hazet, Proxxon und WMW Smalcalda vergleiche. Die alten Kasten
von WMW Smalcalda "Made in GDR" sind da qualitativ Wirth Gberlegen.
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